
Inter-connect 

영어영문학과 나경훈 
 

문화콘텐츠학과 이하은 
 

행정학과 송승미 
 

정치외교학과 김세연   
 

수출창출주도형 무역인 양성 프로그램 



CONTENTS 

1  

 INTERCONNECT의 소감  
 

2 

 B2B 수출 방법 및 성과물 

2-1. B2C 방법 성공시 성과  

3 중소 기업 지원 사업 참여 

B2C 수출 방법  

4 

3-1. 중소 기업 지원 사업 참여 성공시 성과  



B2B B2C 국가 중소기업 
지원 사업 참여 



PART 1 B2B의 과정 

기업미팅 

<계획 수립, 진행방향 확정,  
거래제안서&E- catalog 피드백 등 >  

해외시장조사 

<약 12개 국가의 GDP,인구수, 온라인 쇼핑몰, 국가별 특성 및 문화 등에 대한 조사> 



1. B2B 수출하기까지의 과정 

바이어  
리스트 작성  



• 거래제안서(Business proposal) 작성 

- 각 팀원의 초안과 교수님,회사측의 3차 피드백을 통해 거래제안서  최종본 

작성하여 송부  

1. B2B 수출하기까지의 과정 



• 바이어 발굴 후 거래제안서 송부 

- 구글링, 바이코리아, 코트라 등 바이어 발굴 사이트를 통해 바이어를 찾고, 수출을 위한 거래 제안서를  작성하여 송부. 

 

1. B2B 수출하기까지의 과정 



E-catalogue 제작 



바이어로부터 온 회신에 응하기    



2021.5.27  
Business Inquiry 접수 
- 샘플견적요청 

 샴푸500ml 12개  
(항공운송, T/T 결제조건)  

 - U$13.64x12 = U$163.68 



2021.6.3  
Business Inquiry 접수 
- 40피트 컨테이너 

견적요청 

 40’ 컨테이너 내부규격 
 - 12,034x2,350x2,390mm 
 - 최대 순중량 26,780kg 
 
 샴푸500ml 포장기준  
 - Carton box: 50x30x23cm 
 - Box 당 24개 산입 
 
 40’ 입고수량/무게  
 - 1,512boxes 
 - 36,288pcs 
 - 21,773kg 
 
 CIF가격: U$361,791.36 
 - Q‘ty: 36,288cs 
 - Unit price : U$9.97   



B2B B2C 국가 중소기업 
지원 사업 참여 



B2C 수출  -일본 인터텍 온라인 스토어 상품 입점 참여 요청 

회사측과 논의한 끝에 
결국 안 하기로 결정. 



성공했다면.  

일본 

온라인 

쇼핑몰 

진출  

파코메리 

손소독제, 

샴푸 
코로나 

상황을 

반영한 

소비자와
의 거래 할 

수 있는 

환경 마련 

샴푸 500ml 

12개 수출 

컨테이너 

견적서 발송  



B2B B2C 국가 중소기업 
지원 사업 참여 



경기도 중소기업 지원 사업 참여  



성공했다면.  

B2C 

B2B 

우리나라 

공공기관 

사업 참여  

 

 

 

자발적 사업 참여 

 

<오프라인> 

1. 중국, 베트남 택 1 오프라인 매장 입점 

지원 

2. 물류지원 

3. 매출 우수 기업에 한 해 현지 B2C 매칭 

지원 

 

<온라인> 

1. 중국, 베트남 택 1 온라인 매장 입점 지원 

2. 라이브 커머스를 위한 제품 홍보 

3. 디지털 마케팅 지원 

 

 

   

 



여러 방향의 도전이 성공했다면. 

<B2C> 

1. 바이어를 통해 

해외 유통 

2. 인터택 대행 

회사를 통해 일본 

온라인 쇼핑몰 

진출  

여러 

도전 

계획 

<국가프로그램> 

경기도청 

프로그램 참여로 

B2C, B2B 수출 

계약 성사  
<B2B> 

바이어와의 

컨택을 통한 최종 

수출 계약 성사  



성과. 무역영어 1급 자격증 도전하기  



저희는 이번 프로그램을 통하여서 우선 다양한 자료 조사에 대해서 배웠습니다. 

어떠한 상품을 파는 것에 있어서 어떠한 자료가 필요한지에 앎을 통하여서 다른 

어떠한 상품을 후에 팔더라도 빠르게 필요항목을 준비할 수 있을 것 같습니다. 또한 

다양한 방법을 통한 무역수출 방법을 알았습니다. B2B,B2C,국가 중소기업 지원 

프로그램 등을 찾아 직접 다 지원해보고 제안하면서 경험을 쌓았습니다. 따라서 

이번 저희 수출창출주도형 무역인 양성의 목적에 맞게 후에 이 경험들이 무역인이 

되는 것에 좋은 밑거름이 되었다고 생각합니다. 

Inter connect 소감  



앞으로의 계획 
 

- 무역영어 1급 자격증 취득 

- 지속적 바이어 발굴을 통한 샘플 거래 혹은 계약 성사  


